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Business Events 
aktiviteter 2026
Specielt for destinationsselskaber

Har du ideer til nye samarbejder?

I VisitDenmark Business Events arbejder vi hver dag
med ét mål for øje: at styrke Danmarks position som en
attraktiv international destination for møder, konferencer
og kongresser. Danmark har meget at byde på – fra stærke
faglige miljøer og højt niveau af innovation til bæredygtige
løsninger og unikke oplevelser. Det er de styrker, vi ønsker at
sætte endnu mere fokus på i udlandet, så flere internationale
beslutningstagere vælger netop Danmark som rammen for
deres næste Business Event.

Vores rolle er at være den internationale løftestang
for Danmarks mødebranche indenfor markedsføring.
Vi arbejder målrettet på at skabe synlighed i udvalgte
udenlandske markeder, og vi ved, at vi kun kan lykkes,
når vi gør det i tæt samarbejde med vores partnere.
Vi vil rigtig gerne tage dialogen med jer om, hvordan vi
sammen kan skabe stærkere internationale kampagner
og initiativer. 

Lad os tage en snak om muligheder indenfor de rammer
vi har, og hvordan vi kan kombinere kræfterne, dele idéer
og udvikle kampagner, der positionerer Danmark stærkere
på den globale scene.

Perioder: ............................................................................................................. TBD
Kontakt: .................................................................................... Louise Ernst Stryger
............................................................................................ louest@visitdenmark.com

VisitDenmarks messer

I 2026 vil VisitDenmark være vært på vores helt nye
Danmarksstand med tilstedeværelse på de to førende
mødemesser i Europa. Interesserede partnere kan købe
sig adgang til at deltage på standen. 

Derudover vil der i forbindelse med de to messer kunne laves 
særarrangementer for et mindre antal destinationer, hvor 
relevante mødebookere inviteres og destinationsselskaberne 
kan præsentere deres destination og netværke i den forbin-
delse. Priserne vil afhænge af interesse og set-up. 

IMEX Frankfurt (19-21 maj 2026)
IBTM World (17-19 november 2026)

Tilmeldingsfrist:.....................................................................IMEX: Q4 2025
............................................................................................. IBTM World: Q2 2026

Kontakt: .........................................................................Louise Ernst Stryger
.................................................................................louest@visitdenmark.com

FAM-trips og workshops

VisitDenmark vil fremadrettet også arbejde med at arran-
gere FAM-trips og workshops på udvalgte markeder i det 
omfang det er relvant for destinationsselskaberne. 
Er du interesseret i at høre mere, så lad os tage en dialog. 

Perioder: ............................................................................................................. TBD
Kontakt: .................................................................................... Louise Ernst Stryger
............................................................................................ louest@visitdenmark.com
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